
 

     Ventes aux enchères publiques – Volontaires et Judiciaires 

     Un progiciel de gestion intégré complet et personnalisable pour ceux qui parient sur l’avenir 

 

Faites confiance 

à l’expérience 

 

Depuis 15 ans, Innexa édite et intègre des 

solutions informatiques de gestion pour les 

ventes aux enchères publiques. 

A ce jour, plus de la moitié des 

adjudications françaises sont gérées par 

nos systèmes d’information. 

Avec notre équipe de 15 personnes 

intervenant à l’intégration, à la formation 

et  au support, nous sommes aux côtés des 

commissaires priseurs et de leurs 

collaborateurs au quotidien.  

 

Nous sommes confrontés, comme vous,   

aux nouveaux enjeux de la profession. 

 

Ce nouveau progiciel a été conçu pour les  

acteurs  ambitieux de ce métier qui veulent 

affronter l’avenir en faisant jeu égal avec la 

concurrence et ,  au-delà…conserver une 

longueur d’avance. 

 

Christian Guilloux 

PDG Innexa  

 

Innexa est une filiale du Groupe Isatech 

 

 
 

Innexa - Groupe ISATECH 

80 personnes 

CA 2008 : 7,5 M€ 

Vannes, Nantes, Rennes et Paris 

 

Voyez loin, voyez grand ! 
 

Innexa Auction capitalise 15 ans d’expérience auprès des 
commissaires priseurs. 
Simple, automatisé, efficace, c’est un outil de performance.  
 

A qui s’adresse Innexa  Auction ? 
 

 Ventes d’art, de matériel industriel et de véhicules, ainsi que ventes 
judiciaires opérées par les commissaires priseurs. 
 

 De 3 à plus de 100 postes, nous avons imaginé des solutions 
packagées pour répondre aux besoins différents de chaque 
organisation.  

 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

Innexa Auction apporte des solutions qui répondent aux enjeux  
des ventes aux enchères publiques :   

 Ouverture, échanges vers l’extérieur (ventes via Internet…) 

 Connaissance fine des clients pour les solliciter à bon escient 
 Réactivité vis-à-vis des vendeurs... 

 
 

Å   
 

   
 

 

Ce que vous gagnez : 

- à structure constante, la 

capacité de gérer davantage 

de ventes  

- des  coûts de fonctionnement 

maîtrisés 

- un « capital client » valorisé 

- des indicateurs utiles pour 

définir et ajuster votre 

stratégie 

 

Les atouts d’un logiciel Microsoft 

 

Innexa  Auction s’appuie sur le progiciel (ERP) international standard Microsoft 

Dynamics NAV. Nous avons pré-paramétré toutes les fonctionnalités nécessaires 

à votre profession. 

 C’est un ERP : vous disposez d’un outil de gestion transversal. Il gère 100% 

de vos processus, de manière homogène, du dépôt du lot jusqu’à la 

comptabilité. Il donne une visibilité  complète des données.  

 Le progiciel est naturellement multilingue 

 Il  s’interface immédiatement avec vos logiciels de bureautique et de 

messagerie 

 L’ergonomie familière de l’univers Microsoft accélère la prise en main par 

les utilisateurs et donc …votre retour sur investissement 

 Vous pourrez déployer simplement des fonctionnalités complémentaires 

(intranet, liens PDA, outils cartographiques, ventes « live »…) 
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Fonctionnalités :  
Innexa Auction gère 100% de l’opérationnel des salles de ventes  (volontaires et/ou judiciaires)  

Gestion commerciale et Relation Clients : Gestion des 

missions clients (inventaire, estimations, expertise, vente) / 

Gestion des conditions de vente par mission et par client  / 

Facturation clients  /   Gestion des avances sur ventes  /   Gestion 

des abonnements  /   Gestion des profils contacts et contrôle de 

leur qualité (doublons, consolidation des informations sur le 

contact, historique de vente et d’achat automatique) /  

Segmentation des  contacts et envoi d’emailing 

 Qualité : Gestion des lots, traçabilité, libération  /   blocage des 

lots selon leur statut  /   Gestion des importations douanières, EX1  
/   Gestion des rapports de conditions 
 

 Stock et logistique : Gestion des magasins  /  Gestion des 

emplacements  /   Planification des transports internes ou 
externes 

 
Planning : Calendrier des ventes  / Gestion des ressources par 

vente /  Planning des actions de ventes 

 
Préparation des ventes : Constitution des catalogues avec 

contrôle des mandats de vente  /  Import – Export des catalogues 
(Excel, texte) /  Statistiques de ventes 

Gestion des ventes : Gestion des ordres d’achats  /  Gestion 

des plaquettes de ventes (enchérisseurs) /   Outils de contrôle de 
la vente (prix de réserve) /   Gestion des facultés de réunion, 
groupement, dégroupement de lot  /   Gestion des PV et des dire 
au PV. 
 

Gestion financière : Comptabilité générale  /   Comptabilité 

clients  / Comptabilité fournisseurs  /  Traitements périodiques : 
rapprochement bancaire, TVA, consolidation,… /  Gestion des 
taxes parafiscales (droit de suite, plus value) 
 

 Contrôle de gestion : Outils décisionnels (tableaux de 

synthèse des ventes) /   Comptabilité analytique et budgétaire  /  
Simulation des honoraires par mission 
 

Technologies : Synchronisation Outlook / EAI  /   EDI intégré  /   

Etiqueteuse de lot  /  Gestion des codes barres 
 

Ergonomie : Personnalisation de l’affichage des tableaux par 

utilisateurs  / Génération automatique des documents Office  / 
Navigation intuitive dans les écrans.  
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

Des services complets 

et une équipe à vos côtés 

Notre équipe de 15 personnes spécialiste des ventes aux 

enchères publiques vous accompagne dans : 

 le diagnostic,  

 pendant l’intégration,  

 en formation,  

 et bien au-delà… : 4 personnes 

restent disponibles pour vous assister 

et vous dépanner 6j/7 : notre service 

Support est une garantie de 

performance à long terme de votre 

système d’information. 

 

Isatech est « partenaire  Gold  Microsoft » 

Ce label qualité vous garantit des interlocuteurs 

hautement qualifiés et expérimentés sur tous nos 

domaines d’intervention :  

 votre logiciel de gestion : Innexa 

Auction 

 votre infrastructure informatique : 

matériel, réseaux, télécoms, sécurité, 

anti-spams, impressions…. 

 

 

Faites fructifier votre capital-client !  
 

Å Enrichissez votre connaissance de chaque client, m®morisez chaque 

contact, tracez vos actions de prospection 

 

Å Faites aisément un rapprochement entre les lots de votre prochaine 

vente et les demandes de vos clients 

 

Å Rappelez automatiquement les clients ayant des int®r°ts li®s ¨ une 

prochaine vente 

 

Å Augmentez la r®activit® vis-à-vis de vos vendeursé 

Concentrez votre énergie sur vos clients !  

Innexa est une filiale du Groupe Isatech 

Parc  Innovation Bretagne Sud - CP 34  

56 038 Vannes Cedex 

Tel  0 820 320 310  

www.isatech.fr   -  info@isatech.fr 
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Fiche détaillée d’un lot       Obtention de tableaux de bord facilitée 

  


